
Insight  - 2. kvartal 2009 6

Atek Teknik & Atek 
Infrastructure

MISSION:

VISION:

Atek Teknik

Newave Conceptpower Gemini 
Modular:

•  Dobbeltkonverterende 
  Statisk Nødstrømsanlæg 

•  3 faset 15+15 kVA 
  Redundant.

•  Transformerfri, med høj 
  effektivitetsgrad

Atek  Teknik  blev  grundlagt  i 
1996  af  Ole  Aaby,  baseret  på 
en  idé  om  at  være  markedets 
”Leverandør af totalentrepriser i 
nødstrøms- og spidsbelastnings-
anlæg.”  Atek  Teknik  er  100  % 
danskejet  og  beliggende  i  Ros-
kilde,  lige  uden  for  København. 
Derudover  har  vi  egen  service-
organisation  i  Jylland. Atek  for- 
handler markedets førende pro-
dukter  fra  hele  verden  med  fo-
kus  på  miljøbevidsthed,  TCO 
(Total  Cost  of  Ownership)  samt 
”Grønne” produkter, med marke-
dets bedste  virkningsgrader,  la-
veste  strømforbrug  og  dermed 
største reduktion af CO2 udslippet. 

Atek Infrastructure

SAIFOR 19” Rackskabe
SAIFOR – In-Row Cooling Units 17kW
SAIFOR tilbehør - Blændplader
EMERSON Chiller System 42 kW
El-paneler (PDU’er)

Med udgangspunkt i GBO Danmark 
og  Atek’s mangeårige  samarbejde 
blev  Atek  Infrastructure  stiftet  i 
2007. Virksomheden har fokus på 
Turn-key solutions af datacentre og 
relaterede produkter.

•  Rådgivning / Projektering/  
  Implementering

•  Opbygning af rum

•  El – tavler, belysning, kabling,  
  føringsveje

•  Edb-gulve

•  Nødstrøm

•  Køling

•  Brandslukning

•  Patchning 

•  PDU’er 

•  Overvågning – ADK system

•  Idriftsættelse / Overdragelse.

at arbejde nært sammen 
med vore kunder om at 
skabe unikke, pålidelige 
løsninger, der opfylder vore 
kunders konkrete behov.

at levere innovative sites 
med udgangspunkt i den 
nyeste teknologi.

at levere effektive og stabile 
produkter, hvilket giver 
tilfredse kunder.

at være en attraktiv 
arbejdsplads – både fagligt 
og socialt – med særligt 
henblik på at holde på vores 
ansatte og samtidig at kunne 
tiltrække de mest attraktive 
kolleger.

at skabe økonomiske 
resultater, der er bedre end 
konkurrenternes.

• 

• 

• 

• 

• 

Atek vil som ”TOTAL-
leverandør” yde den bedste 
rådgivning i forbindelse med 
analyse, implementering og 
vedligeholdelse af nødstrøm, 
både genset, UPS & DC 
anlæg samt datacentre og 
relaterede produkter med 
udgangspunkt i de førende 
leverandørers teknologier.

• 



Missionpharma startede i 1975 med at sælge billig, ikke-patenteret 

medicin til missionærklinikker, der var tilknyttet de skandinaviske kir -

ker. Det gav missionerne mulighed for at købe meget mere medicin for 

de samme penge og redde flere menneskeliv. I dag er virksomheden en 

af verdens største udbydere af generisk medicin og hospitalsudstyr til 

udviklingslande verden over. Virksomheden sælger dels sine produkter 

direkte til sundhedsministerier og indkøbscentraler i de enkelte lande 

og dels gennem nationale og internationale nødhjælpsorganisationer så 

som Røde Kors, WHO og UNICEF. 

I  en  vækstvirksomhed  som Mission-
pharma  er  det  vigtigt,  at  IT  syste-
merne  hele  tiden  kan  understøtte 
væksten både på software siden men 
i særdeleshed også på hardware si-
den.  I  løbet af 2007 stod det klart, 
at det ville blive nødvendigt at udvide 
UPS  kapaciteten  i  serverrummet  i 
Lynge,  ligesom den eksisterende kø-
ling  havde  svært  ved  at  følge  med. 
”Egentlig  havde  vi  bare  tænkt  os  at 
opgradere de eksisterende UPS, der 
var placeret  i hvert af  vores 4  rack 
skabe. 
Men  via  vores  hardware  leverandør 
i2i  A/S  kom  vi  i  kontakt med  ATEK 

TEKNIK A/S, som foreslog et redes-
ign af vores serverrum, der  indebar 
at  vi  fik  en  central UPS med  en  by-
pass tavle foran. Det var en løsning, 
vi  havde  overvejet,  men  forventede 
at det var en meget dyr løsning. 
Men på den anden side var der man-
ge driftsmæssige fordele. 
Vi  kunne  placere  UPS’en  uden  for 
serverrummet,  og  dermed  spare 
plads  og  ikke  mindst  fjerne  varme-
kilder  fra  serverrummet  og  dermed 
reducere behovet for køl. 
Samtidig  kunne  UPS’en  serviceres 
uden at vi skulle lukke serverne ned.
Da  vi  så  fik  tilbuddet,  var  der  ingen 

God økonomi for Missionpharma 
med en central UPS løsning

tvivl  længere,  ud  fra  en  TCO  (Total 
Cost  of  Ownership)  betragtning  var 
det ikke en dyrere løsning.” 

Da ATEK TEKNIK A/S præsenterede 
løsningen, blev jeg samtidig præsen-
teret  for  en  løsning med  integreret 
rack  køling  til  vores  servere.  Jeg 
bad om et tilbud på sådan en løsning 
også,  og  det  viste  sig,  at  den  løs-
ning sagtens kunne konkurrere med 
en almindelig udvidelse af  kølingen  i 
serverrummet. 
I løbet af foråret 2008 er både UPS 
og  den  integrerede  rack  køling  så 
blevet  installeret.  ”Installationsfor-
løbet  har  været  tilfredsstillende,  og 
uden besvær for undertegnede.”
I dag har vi en UPS installation, der 
er  redundant,  nem  at  vedligeholde, 
som  giver  bedre  oppetid  (serverne 
skal  ikke lukkes ned for at servicere 
UPS’en),  og  som  kan  opgraderes  i 
takt med nye behov, samtidig med at 
vi har fået fjernet en del varmekilder 
fra serverrummet. 
Til  den  resterende  køling  i  server-
rummet  har  vi  fået  en  integreret 
rack-køling, der køler der hvor beho-
vet  er,  og  er  energibesparende  ved 
at  anvende  frikøling,  er  nem at mo-
nitorere  og  som  er  nem  at  udvide. 
Så  vi  er  endt  med  en  topmoderne 
og  fremtidssikret  løsning,  som  vor 
Økonomidirektør oven i købet er glad 
for,  når  han  ser  på  de  faktiske  tal 
for TCO.”
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